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Krótka pogawędka przed negocjacjami finansowymi może być kluczem do sukcesu – przynajmniej dla

mężczyzn. Kobiety bowiem i tak uważane są za gadatliwe, zatem mała pogawędka przed negocjacjami

nie jest postrzegana jako dodatkowy wysiłek, jaki kobieta wkłada w negocjacje. Jeśli jednak to

mężczyzna stara się podtrzymać konwersację i wprowadzić miły nastrój na początku rozmowy,

procentuje to lepszym zamknięciem umowy.

Łączone badania profesorów z Niemiec i USA wykazały, że zaangażowanie się w niezwiązaną z tematem

negocjacji luźną pogawędkę przed przejściem do sedna, pomaga mężczyznom osiągnąć cel negocjacyjny.

Są lepiej postrzegani i ich partnerzy (oponenci) są bardziej skłonni do pójścia na ustępstwo.

Pamiętajmy więc…

Zanim przejdziemy do rozmowy o podwyżce, zapytajmy luźno szefa o cokolwiek.
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