Chcemy negocjowac¢ wynagrodzenie - najpierw chwile porozmawiajmy o pogodzie
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Krétka pogawedka przed negocjacjami finansowymi moze by¢ kluczem do sukcesu — przynajmniej dla
mezczyzn. Kobiety bowiem i tak uwazane sa za gadatliwe, zatem mata pogawedka przed negocjacjami
nie jest postrzegana jako dodatkowy wysitek, jaki kobieta wktada w negocjacje. Jesli jednak to
mezczyzna stara si¢ podtrzymaé konwersacj¢ 1 wprowadzi¢ mity nastrdj na poczatku rozmowy,
procentuje to lepszym zamknigciem umowy.

Faczone badania profesorow z Niemiec 1 USA wykazaly, ze zaangazowanie si¢ w niezwigzang z tematem
negocjacji luzna pogawedke przed przejsciem do sedna, pomaga mezczyznom osiagnacé cel negocjacyjny.
Sa lepiej postrzegani 1 ich partnerzy (oponenci) sg bardziej sktonni do pdjsScia na ustepstwo.

Pamigtajmy wigc. ..
Zanim przejdziemy do rozmowy o podwyzce, zapytajmy luzno szefa o cokolwiek.
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