PPP. Jakie kryteria przyjmuja doradcy przy ocenie inwestora? Na co zwréci¢ uwage przy wyborze inwestora/partner:
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Na tytutowe pytania - zadane w ramach akcji ,,Partnerstwo Publiczno-Prywatne — doradcy podpowiadajq"
- odpowiedziata Dominika Nowosifiska — doradca techniczny z Mott MacDonald. Odpowiedz ta
cytujemy ponizej w catosci.

Ekspert odpowiada: "W pierwszej fazie kwalifikacji watro zwréci¢ uwage na wielkos¢ i potencjat firmy
wykonawczej (partnera prywatnego) — zadaje si¢ tutaj pytania np. nt. jej sytuacji finansowej,
ekonomicznej mozliwosci udzielenia gwarancji spotki matki. Trzeba pamigtaé, ze dla realizacji
kompleksowego przedsigwzigcia typu PPP firmy czgsto tacza si¢ w konsorcja czy tez powotuja do
realizacji spotki celowe. Warto zatem zrozumiec jaki wkiad inwestycyjny oraz pozycj¢ finansowa ma
kazdy z parteré6w w konsorcjum czy tez wtasciciele spétki celowe;.

Niemniej istotne jest doSwiadczenia przy realizacji podobnych projektow (budowlane czy zwigzane z
eksploatacja), wybor partnera prywatnego z odpowiednim doswiadczeniem

pozwoli podmiotom publicznym zwigkszy¢ efekt prowadzonych negocjacji, czy skorzystaé z wiedzy 1
doswiadczen sektora prywatnego w konstrukcji przedmiotu zamdéwienia, na co pozwala prowadzony
dialog konkurencyjny (moze dotyczy¢ takze aspektow technicznych udzielanego zamdwienia)."

Na co zwréci¢ uwage przy wyborze inwestora/partnera prywatnego (ktére z warunkéw udziatu w
postgpowaniu, wymagan od wykonawcy sa najbardziej wymierne)?

Ekspert odpowiada: "W pierwszej fazie kwalifikacji watro zwr6ci¢ uwage na potencjat 1 doSwiadczenie
firmy wykonawczej.

Kryteria oceny ofert tworzone sa w fazie koncepcji projektu i1 zaleza od indywidualnych wymagan
technicznych/ finansowych 1 prawnych projektu. Doktadne sprecyzowanie 1 komunikacja tych wymagan
do partnera prywatnego w trakcie trwania przetargu sa ogromnie istotne i przyczyniaja si¢ do przysztego
sukcesu przedsigwzigcia PPP.

Nalezy tez pamigtac, ze cena nie powinna by¢ najwazniejszym kryterium. Zamawiajacy powinien mie¢
mozliwos¢ analizy proponowanej ceny z uwzglednieniem potencjalnych ryzyk dla podmiotu publicznego
(kazde ryzyko wiaze si¢ ze wzrostem ceny)."
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