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Przejecie czgsci Enel-Medu to szosta transakcja Lux Medu w ciagu ostatnich szesciu miesigcy. Spotka
oglosila, ze jest gotowa na kolejne. Zapowiada rozwdj w kolejnych miastach i1 w wigkszosci obszaréw
dziatalnosci. Stawia m.in. na szpitale 1 opieke dlugoterminowa. Z kolei Enel-Med, po sprzedazy pracowni
diagnostycznych w szpitalach publicznych, zajmie si¢ rozwojem prywatnych szpitali i przychodni
specjalistycznych. Do sieci 45 gabinetow stomatologicznych w tym roku dotaczy osiem nowych.

Lux Med przejmie od Enel-Medu placowki z aparaturg rentgenowska, tomografia komputerowaq i
rezonansem magnetycznym w kilku szpitalach publicznych. Centrum Medyczne Diagnostyka (CMD)
Enel-Medu zostanie sprzedane spotce Lux Med Diagnostyka za 59 mln zt pomniejszone o zadtuzenie
CMD, czyli 6,25 min zi.

— Rozwijamy sie zarowno organicznie, czyli otwieramy nowe przychodnie, jak i przez akwizycje.
Transakcja 7 Enel-Medem to nasza szosta transakcja w ciqgu ostatnich szesciu miesiecy — komentuje w
rozmowie z agencja informacyjna Newseria Biznes Anna Rulkiewicz, prezes zarzadu Lux Medu.

Spotka ma juz kolejne plany przejeé, ale o szczegodtach jej przedstawiciele nie chca jeszcze mowic.
Podobnie jak o srodkach, ktére beda przeznaczone na dalszy rozwdéj. Lux Med stawia na kompleksowy
model leczenia obejmujacy sie¢ ambulatoryjna, sie¢ diagnostyczng — przede wszystkim diagnostyki
obrazowej — a takze ustugi szpitalne 1 dlugoterminowa opiek¢ nad pacjentami.

— Nasza strategia obejmuje wiele obszarow, bo to jest 7 jednej strony caly czas rozwdj naszej sieci
ambulatoryjnej, z drugiej strony — rozwdoj sieci diagnostycznej; tutaj mowie o diagnostyce obrazowej.
Rozwdj ustug szpitalnych, opieki dtugoterminowej i to jest caty, tak istotny model prowadzenia pacjenta
od poczqtku, czyli od opieki podstawowej, poprzez opieke specjalistyczna, do leczenia, a rowniez opieki
dtugoterminowej. To jest od lat konsekwentnie prowadzona strategia Lux Medu. Wchodzimy rownieZ do
nowych miast — wyjasnia Anna Rulkiewicz.

Zdaniem Adama Rozwadowskiego, prezesa Centrum Medycznego Enel-Med, 59 mln zt za CMD to
niezta kwota.

— Szukalismy mozliwosci kapitatowych sfinansowania tych inwestycji i analizowane byly dwie Sciezki.
Jedna to pozyskanie kapitatu 7 funduszu inwestycyjnego, druga to zbycie wydzielonej czesci
przedsiebiorstwa, w ktorej znajduje sie siedem centrow diagnostyki obrazowej. Sq to centra, ktore nie
tworzq bezposrednio synergii z obstugq naszych pacjentow, centra rozlokowane w tomzy, Wotominie,
Poznaniu, w miastach, gdzie ilosci pacjentow sq bardzo mate — wyjasnia Adam Rozwadowski.

Pozyskane ze sprzedazy CMD Srodki maja by¢ w catosci przeznaczone na inwestycje. W najblizszym
czasie Enel-Med zamierza otworzy¢ duza przychodni¢ z centrum diagnostyki obrazowej w Katowicach,
powstang tez przychodnie we Wroctawiu i w Szczecinie. W planach jest tez otwarcie nowych przychodni
specjalistycznych w Warszawie dla pacjentow komercyjnych.

— Bedq to specjalizacje zwiqzane 7 naszymi szpitalami. Chcemy przez nie pozyskac pacjentow na
wysokospecjalistyczne zabiegi w obu szpitalach. W zwiqzku z tym, ze kontrakt z NFZ pokrywa nasz
potencjat ponizej 50 proc. naszych mozliwosci, stqd tez koniecznos¢ szukania pacjentéow komercyjnych —
wyjasnia prezes CM Enel-Med.

Wazne miejsce w strategii firmy zajmuje rozwdj gabinetow stomatologicznych. W tym roku do sieci 45
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placowek dotaczy osiem nowych.

— Przy tych 50 min zt mamy mozliwosé¢ dobrania przynajmniej drugie tyle z dtugu, czyli 7 kredytu. Gdyby
sie trafily interesujqce akwizycje, to nie wykluczamy takiej mozliwosci. Na razie nie mamy takich planéw,
ale na rynku co chwila pojawia sie jakas nowa inicjatywa sprzedazowa. Przygladamy sie kazdej z nich —
deklaruje prezes.

Duzym przedsigwzigciem planowanym przez spotke¢ na kolejne miesigce bedzie wprowadzenie nowego
oprogramowania wspierajacego zarzadzanie pacjentami i ustugi B2B. Prace rusza w potowie roku 1
zakoncza si¢ w potowie roku 2015.

— To jest duzy projekt, ktory musimy zrealizowaé. Firma sie ju? rozrosta bardzo mocno, natomiast
software troche pozostaje w tyle — podkresla Rozwadowski.
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